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Les visiteurs

de Rétromobile 2002
.ont pu découvrir

le stand

de Philippe Losson,
négociant en DS.
Nous sommes allés
lui rendre visite,
chez lui a Tournus.

LVA : Rétromobile n'est pas vrai-
ment le salon de la voiture de gran-
de série, pour ne pas dire populaire,
et cela faisait longtemps que 'on n'y
avait pas vu une DS...

P.L. : C'est une expérience qui a
bien marché puisque j'ai vendu
toutes Jes voitures exposées et que
j'ai dit me réapprovisionner en cours
de salon. J'espére élargir ma clien-
téle grace & Rétromobile, mais c'est
beaucoup d'énergie dépensée pour
un maigre bénéfice immiddiat, Néan-
moins, pour beaucoup, exposer & Ré-
tromobile est un gage de sérieux.

LVA : En dehors des salons, vous
travaillez donc uniquement sur ren-

I ;]m\t- en effet & Clitromeo-
bile en Hollande depuis le début en
1994, 4 Citroscope & Seclin (sauf 'an
dernier), & Lyon, mais je travaille es-
sentiellement par Internet. Mon si-
te, ouvert il y a quatre ans, est trés
visité, J'y présente mes voitures en
photos et les clients intéressés pren-
nent rendez-vous ; nous ne sommes
ici qu'a quelques minutes de l'auto-
route Paris-Lyon et de la gare TGV
de Micon. Durant les deux mois
d'été, c’est méme le défilé des étran-
gers en vacances qui passent voir
mes nouveautes.

LVA : Quand avez-vous débuté
dans cette activité ?

P.L. : Depuis toujours passionné
par cette voiture, j"ai commencé ma
collection personnelle de DS en
1984 et ¢'est comme pour braucoup
pour financer celte collection que
j'ai commencé cette méme année a
vendre quelques DS que j'avais res-
taurées. Je me suis mis 2 mon compte
en 1989, avec un associé, dans le
Nord d'ot je suis originaire. Mais on
ne pouvait pas a cette époque ga-
gner sa vie avec la DS, Méme si notre
plateau était une D5 Tissier, nous
vendions surtout des petites an-
glaises et du véhicule d'occasion. Je
n‘ai plus vendu que de la DS a par-
tir de 1994,

LVA : Et quelles raisons vous ont
poussé & déménager ?

P.L. : Bien que la Hollande ait re-

présenté un marché trés actif, je me
rendais compte que ma situation
géographique n'était pas favorable
et j'ai pensé m'installer sur l'axe Pa-
ris-Méditerranée. J'ai eu l'opportu-
heter une ancienne ferme

laquelle j& prux expo-
25 voitures et installer

un petit atelier, Je peux vous assu-
Ter que je n'ai pas perdu en qualité
de vie, et puis c'était la patrie de Ga-
briel Voisin...

LVA : Combien de DS vendez-vous
et quels sont leurs acheteurs ?

P.L. :La clientéle de la DS a beau-
coup ¢volué ces dernitres années.
Elle touche maintenant des collec-
tionneurs de modéles plus anciens
ou plus prestigieux, qui en ont par-
fois acheté neuves et qui ont envie
de retrouver les sensations de
conduite d'une DS et d’en posséder
une sans souci, en parfait état. IIs ac-
ceptent de payer'le prix pour cela.
Je conseille d'ailleurs toujours, & prix
€gal, de choisir une version peut-étre
moins recherchée mais impeccable,
car les travaux sont onéreux sur une
DS, les piéces multiples et la tech-
nologie sophistiquée. Je vends une
cinquantaine de Citroén par an en
moyenne, esseatiellement DS mais
aussi 2 CV, Ami, CX... J'ai actuelle-
ment une M35 a moteur rotatif et une
monoplace Mep a moteur GS ! Quant
a leur destination, tenez, 'Ami 8 qua-
si neuve que j'ai amenée a Utrecht
part en Suisse, cétte berline Ami 6 doit
prendre le bateau pour le Japon, cet-
te DS de 61 est réservée par un Nan-
tais & qui j’en avais vendu une plus
récente... Je partirai a 'ICCCR cet été
avec une ou deux voitures que j'es-
pére laisser sur place.
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LVA : Assurez-vous les travaux de
remise en état vous-miéme ?

P.L. : Je ne fais des travaux que sur
les voitures que jai en stock, mais sur-
tout, je n"achéte que des voitures qui
me plaisent, que j'achéterais pour
moi, autant que possible en trés bon
¢tat. Pour cela je parcours environ
60000 km par an. A raison de 50 voi-
tures, cela signifie que je me déplace
souvent pour découvrir des voitures
bien au-dessous de leur descriptif, De
temps en temps, au coup de ceeur,
j'entame une restauration compléte,
conrme pour le cabriolet DS 19 blanc

carrare, acheté en Corse.

LVA : Pourquoi une telle passion
pourla DS ?

P.L. : Question rituelle. .. Parce que
mon pére en avait une, achetée au ga-
rage de mon oncle agent Citroén ?...
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Philippe Losson, i
Ferme du Bois des Plottes
71700 Tournus,
tél. 03 85 51 36 42,
fax 03 85 51 35 93,
e-mail : philippe@losson.com,
www.losson.com
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Ce break I0 21
1968 boite
hydraulique,
version

peu courante,
a bénéficié
d'une remise
anérat

de sa structure
et de la partie
mécanigue-
hydrauique.

Il est & vendre
en l'état
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en Corse

de DS,
dont le pius gre

Dans sa ferme
de Tournys,
Philippe Losson
présente

en permanence
environ 25 Citroén.
Autour

d'un cabriofet
D813,

on reconnait
une M35 en état
de marche

et plusieurs
berlines DS,
dont une

de 1961 4 droite

Parlons

Philippe Losson ne pratique pas
la langue de bois. Pour lui, une
bonne DS berline ou break vaut
entre 5 400 et 10 700 € (35 a
70 000 F), les cabriolets authen-
tiques dépassent 45 700 €
(300000 B). «Clest une sorritne, mais
j'offre un choix pennanent, wn servi-
ce et um gage de sérieux qu'apprécient
mes clients fidéles, et cela a un cofit.
Ih'arrive d'acheter ou de vendre des
voitures @ des confreres inarchands ;
cela ne me pose aucun probiéme.
Pourtant ce n'est pas la mentalité
frangaise : il m'arrive de me fuire je-
ter detiors par des particuliers qui re-
fusent de vendre a un négociant... La
vicille image “maguignon” qui colle
a la profession, et quientretiernnent un
peui les confréres qui se “tirent dans
les pattes” au liew de collaborers.

DS 21 Pallas
1966 :

une yéritable
invitation

au voyage,

et pour beaucoup
la DS Ia plus
désirable,
surtout

Ies modéles

de fin d'année
an “liquide vert”.



